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Fundador de Ekselia Partners, empresa de consultoría especializada en la función 
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Licenciado en Ingeniería en Italia y Francia, y Master en IESE en Es-

paña, Enrico ha desarrollado su carrera profesional primero en el mun-

do IT y después en la consultoría de gestión, dónde se ha enfocado 

inicialmente en el asesoramiento estratégico de operadores de teleco-

municación. 

 

En el 2007 fundó la consultora Sendas Value dedicada a la mejora de resultados a través de todo 

tipo de palancas, y fue progresivamente enfocándose en la mejora de las ventas y de la organiza-

ción comercial. Esta progresiva especialización culminó en 2016 con la creación de Ekselia Part-

ners, exclusivamente dedicada a la función comercial B2B con particular foco en sectores indus-

triales. Ekselia Partners trabaja en la mejora comercial para empresas de todo tipo y tamaño, tanto 

familiares como participadas por fondos y otras instituciones. 

Desde 2015, Enrico es también profesor de Marketing y Ventas en EADA y Toulouse Business 

School, además de ser conferenciante para la UPC y el Colegio de Ingenieros. 

 


